
Watch IT now

TECHNOLOGY
EXPLAINED



Takto vyzeral B2B obsah v technologickej firme kedysi...



A takto vyzerá v Soitrone dnes...

▶ https://youtu.be/8sxeztTrMno

https://youtu.be/8sxeztTrMno


Tri videopríbehy, ktoré sme vytvorili pre 
IT firmu Soitron búrajú mýtus o tom, že 
content v B2B komunikácii môže vyzerať 
iba ako prípadová štúdia. Storytelling
pomohol Soitronu poľudštiť 
technológie, ktorých názov normálne 
nikomu nič nehovorí. Ale najmä, získať 
si záujem potenciálnych nových 
zákazníkov a zvýšiť výkon B2B 
obsahu na úroveň akú bežne vidno 
iba pri B2C kampaniach.



Náš redakčný tím rozpracoval tri 
námety na videá, ktoré bez buzzwordov
vysvetľujú, čo dokážu softvéroví roboti, 
prečo je hyperkonvergovaná
infraštrukúra lepšia než cloud a ako 
vyzerá real-time súboj hacker vs. 
kyberanalytik.



Hyperkonvergovaná
infraštruktúra

▶ https://youtu.be/8sxeztTrMno

Softvéroví
roboti

▶ https://youtu.be/075wuU5WWqk

Kyberbezpečnostné
operačné stredisko

▶ https://vimeo.com/380750993/1cc34118a6

https://youtu.be/8sxeztTrMno
https://youtu.be/075wuU5WWqk
https://vimeo.com/380750993/1cc34118a6


Videá na social kanáloch a YouTube 
mali zatiaľ viac ako 25 000 prehratí. 
Pri témach, ktoré sú určené odbornému 
publiku, býva priemerná dopozeranosť
spravidla veľmi nízka. V prípade 
storytellingových videí Soitron-u je to 
viac než 50 %.

Videá nahradili produktové letáky 
a leaflety.

No najmä...



Vygenerovali nové leady.

„Na jednej konferencii sa nám po 
prehratí videa ozvali dokonca 
desiatky ľudí.“

Viktória Bracjunová, špecialistka Soitronu




